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15.06.2012  Bieterstrategien im 6ffentlichen Vergabeverfahren
Mannheim Tipps und Tricks zum Vergaberecht

mit Datum: Freitag, 15.06.2012, 9:15 - 17:00 Uhr
RA und FA fiir Bau- und Architektenrecht Ort: IBR-Seminarzentrum Mannheim
Gerald Webeler, Koblenz Preis: 398,- Euro zzgl. 19% MwsSt.

1 Referent Verfahrensablauf vor der Vergabekammer; Verfahrensablauf
vor dem Oberlandesgericht; Rechtsschutz im Unterschwellen-

RA Gerald Webeler bereich; Verfahren vor Vergabepriifstellen; einstweilige Verfi-
ist als Rechtsanwalt ausschlieBlich auf den Gebie- gung; Anzeige bei der EU-Kommission.
ten des privaten Bau- und Vergaberechts tatig. - Sekundérer Rechtsschutz
Er war zunachst Syndikusanwalt der Hochtief AG Schadensersatzanspriiche wegen VergabeverstoRen; Anspruch
und ist nun Partner der Sozietdt Kunz Rechtsanwal- auf Ersatz des negativen Interesses; Anspruch auf Ersatz des
te, in der er das Dezernat privates Bau-/Vergabe- positiven Interesses; Durchsetzung von Anspriichen.

recht leitet. Herr Webeler begleitet und gestaltet Vergabeverfah- - Exkurs: Die Aufhebung der Ausschreibung

ren von Bau-, Liefer und Dienstleistungen. Er vertritt seine Man-

danten regelmaBig in Nachpriifungsverfahren. 2. Bieterrechte im Vergabeverfahren

- Anspruch auf Ausschreibung

Wer muss ausschreiben? Zur Ausschreibung Verpflichtete nach
dem Haushaltsrecht und dem Kartellvergaberecht; Was muss
ausgeschrieben werden nach VOB/A, VOL/A und VOF?
Rechtsschutz bei unterbliebener Ausschreibung gegen die
de-facto-Vergabe.

- Bieterrechtliche Bekanntmachung des Verfahrens

Welche Teilnahmebedingungen diirfen gestellt werden?
Anspruch auf Aufteilung in Lose; Rechtsschutz im Bekanntma-
chungsverfahren.

- Bieterrechte im Teilnahmeverfahren

Zulassige Reduzierung des Teilnehmerkreises/Anforderung an
die Auswahl der Teilnehmer; Rechtsschutz und Teilnahmewett-
bewerb.

- Exkurs: Die Bietergemeinschaft, zulassige und unzulassi-
ge Mehrfachbewerbung

- Bieterrechte in der Angebotsphase

Anforderungen an die Leistungsbeschreibung nach VOB/A,
VOL/A und VOF; Produktneutrale Ausschreibungen; Umgang
mit Fehlern in der Leistungsbeschreibung; Welche Vertragsbe-
dingungen diirfen gestellt werden? Rechtsschutz in der Ange-
botsphase.

- Exkurs: Das formell richtige Angebot

Gestaltung von Nebenangeboten; Spekulationsangebot; Nach-
lasse und Skonti; zuldssiges Nachreichen von Unterlagen.

- Bieterrechte im Verhandlungsverfahren

Woriiber darf verhandelt werden? Mit wem muss verhandelt
werden? Zulassige Reduzierung des Teilnehmerkreises im Ver-
handlungsverfahren.

- Bieterrechte in der Angebotswertung

Vergaberechtliche Anforderungen an die Wertung: Berticksich-

1 Teilnehmerkreis

Das Seminar richtet sich an Teilnehmer von Vergabeverfahren
nach der VOB/A, der VOL/A, der VOF und Sektorenverordnung.
Das Seminar ist sowohl fiir die Geschaftsleitung konzipiert, die
die Strategie im Vergabeverfahren festlegt, als auch fiir den Kal-
kulator und Mitarbeiter, der das Angebot bearbeitet. Es richtet
sich an Architekten und Ingenieure die ihre Chancen im VOF-Ver-
fahren verbessern wollen. Es wendet sich an Rechtsanwalte, die
Bieter in Vergabesachen beraten und vertreten.

m Ziel

Ziel des Seminars ist es, umfassend iiber die Bieterrechte im Rah-
men von 6ffentlichen Ausschreibungen zu informieren. Es soll die
Teilnehmer in die Lage versetzen, vergaberechtswidriges Verhal-
ten der vergebenden Stelle zu erkennen, und informieren, welche
Schritte sie zur Durchsetzung ihrer Anspriiche gehen miissen, wel-
cher Rechtsschutz ihnen zur Verfiigung steht, wann Rechtsschutz
sich lohnt. Es soll gleichzeitig aufzeigen, welche Anforderungen
ein Bieter im Rahmen der Bewerbung und der Angebotsabgabe
zu erfillen hat. Es soll insofern die Chancen des Zuhorers an
einer erfolgreichen Teilnahme am Vergabeverfahren verbessern.

= Themen

1. Das Rechtsschutzsystem

- Priméarer Rechtsschutz vor der Vergabekammer
Rechtsschutz im Oberschwellenbereich; die rechtzeitige
Vergaberiige (Form und Inhalt); der Nachpriifungsantrag;

tigung der formellen Fehler; Berticksichtigung der Eignung;
Umgang mit Dumpingangeboten; Bewertung aufgrund
genannter Kriterien/Gewinnt immer der Billigste?

Stand: Okt. 2011 - Anderungen vorbehalten
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Hiermit melde ich mich zu folgendem Seminar an:

Bieterstrategien im 6ffentlichen Vergabeverfahren
Tipps und Tricks zum Vergaberecht
mit

RA und FA fiir Bau- und Architektenrecht Gerald Webeler, Koblenz

Datum: Freitag, 15.06.2012, 9:15 - 17:00 Uhr
Ort: IBR-Seminarzentrum Mannheim, Harrlachweg 4, 68163 Mannheim
Preis: 398,- Euro zzgl. 19% MwsSt.
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Bleiben Sie auf dem Laufenden mit unserem IBR-Seminare-Newsletter! Online anmelden unter. www.ibr-online.de/IBR-Seminare.
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